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DMT: APPROVATO IL PROGETTO DI BILANCIO CONSOLIDATO E 
D’ESERCIZIO 2005 

 

• Ricavi consolidati a € 81,1 mln + 20,1% 

• Ebitda consolidato a € 23,3 mln + 25,9% 

• Ebit consolidato a € 15 mln + 13,5% 

• Utile Netto consolidato a  € 6.3 mln + 21.3% 
 

PRESENTATO IL NUOVO PIANO INDUSTRIALE DELLE TORRI:  
OLTRE 1.600 SITI ENTRO IL 2010 CON EBITDA SUPERIORE A € 40 ML  

 
Il Consiglio d’Amministrazione di DMT, principale Tower Operator indipendente italiano, ha approvato in data odierna il 
progetto di bilancio 2005 (confermando sostanzialmente i dati presentati nella IV trimestrale 2005, comunicata il 14 
Febbraio 2006) ed ha condiviso il nuovo piano industriale del business torri che prevede di superare i 1.600 siti per la 
fine del 2010. 
 
 

Il Consiglio di Amministrazione di DMT S.p.A. ha approvato in data odierna il il progetto di bilancio 2005 e il 
nuovo piano industriale 2006-2010 del business torri. 
 
 
 
I risultati consolidati degli esercizi 2005 e 2004 sono riepilogati nelle tabelle seguenti: 

 
 

CONTO ECONOMICO CONSOLIDATO      
migliaia di Euro   2005    2004  

         

Ricavi delle vendite e delle prestazioni   81.070 100%   67.473 100% 

Altri ricavi e proventi   783    985  

Costi operativi   (58.605)    (49.991)  

EBITDA   23.248 28,7%   18.467 27,4% 

Ammortamenti, svalutazioni ed 

accantonamenti 

  (8.211)    (5.222)  

EBIT   15.037 18,5%   13.245 19,6% 

Oneri finanziari, netti   (2.853)    (3.042)  

EBT   12.184 15,0%   10.203 15,1% 

Imposte   (5.868)    (4.998)  

Risultato netto   6.316 7,8%   5.205 7,7% 
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STATO PATRIMONIALE CONSOLIDATO RICLASSIFICATO     

   31.12.2005  31.12.2004   

migliaia di Euro            

        

Capitale circolante netto   31.918 20% 35.292 34%  

        Attività non correnti   139.786  78.358   

        Fondo TFR,  fondi rischi e oneri, passività 

non correnti 

  (12.059)  (8.560)  

 

Capitale immobilizzato   127.727 80% 69.798 66%  

Capitale investito netto   159.645 100

% 

105.090 100

%  

        

Posizione finanziaria netta: (disponib.) / 

indebitamento 

  47.976 30% 949 1% 

 

Patrimonio netto    111.669 70% 104.141 99%  

Posizione finanziaria e patrimonio netto   159.645 100

% 

105.090 100

%  

 

 

RENDICONTO FINANZIARIO – FLUSSI DI CASSA     

migliaia di Euro 2005  2004  

     

Flusso monetario generato (assorbito) da attività operativa 2.388  (5.337)  

     

Flusso monetario generato (assorbito) da attività di investimento (46.840)  (16.881)  

     

Flusso monetario generato (assorbito) da attività finanziaria 40.470  53.531  

     

Flusso monetario netto del periodo (3.982)  31.313  

 
I risultati della capogruppo DMT S.p.A. 2005 e 2004 sono riepilogati nelle tabelle seguenti: 
 

 
CONTO ECONOMICO RICLASSIFICATO      

 2005  2004  variazione  

migliaia di Euro       

       

Ricavi delle vendite e delle prestazioni 54.927 100% 50.106 100% + 4.821  

Altri ricavi e proventi 2.085  1.342    

Costi operativi (46.525)  (40.046)    

EBITDA prima dei costi di quotazione   11.402 22,8%   

Costi per servizi relativi alla quotazione   (7.463)    

EBITDA 10.487 19,1% 3.939 7,9%  + 6.548  

Ammortamenti, svalutazioni ed accantonamenti (5.630)  (3.429)    

EBIT 4.857 8,8%  510 1,0%  + 4.347  

Oneri finanziari, netti (484)  (637)    

Rettifiche di valore e proventi e oneri straordinari (130)  313    

EBT 4.243  186    

Imposte (2.331)  (696)    

Risultato netto 1.912  (510)    
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STATO PATRIMONIALE RICLASSIFICATO     

   31.12.2005  31.12.2004   

migliaia di Euro            

        

Capitale circolante netto   61.059 58% 50.711 63%  

        Attività non correnti   48.525  33.572   

        Fondo TFR,  fondi rischi e oneri, passività non 

correnti 

  (3.860)  (3.538)  

 

Capitale immobilizzato   44.665 42% 30.034 37%  

Capitale investito netto   105.724 100

% 

80.745 100

%  

        

Posizione finanziaria netta: (disponib.) / indebitamento   (5.637) -5% (28.673) -

35%  

Patrimonio netto    111.361 105

% 

109.418 135

%  

Posizione finanziaria e patrimonio netto   105.724 100

% 

80.745 100

%  

 

 

RENDICONTO FINANZIARIO – FLUSSI DI CASSA     

migliaia di Euro 2005  2004  

     

Flusso monetario generato (assorbito) da attività operativa (4.429)  (21.249)  

     

Flusso monetario generato (assorbito) da attività di investimento (18.638)  4.054  

     

Flusso monetario generato (assorbito) da attività finanziaria 5.454  51.239  

     

Flusso monetario netto del periodo (17.613)  34.044  

 

I risultati del Gruppo  
 
I ricavi consolidati del gruppo DMT al 31 dicembre 2005, pari a € 81.1, ml registrano una crescita del 20.1% 
rispetto all’esercizio 2004 (€ 67.5 ml). L’area Technology ha rilevato una crescita del volume d’affari del 
9.4%, attestandosi a Euro 55.4 ml. L’area Tower con ricavi pari a Euro 25.6 ml, ha evidenziato una crescita 
del 52.5% (largamente attribuibile alla crescita esogena derivante dalle numerose acquisizioni di torri 
completate nell’anno 2005 pari a circa 500 postazioni). 

 
Il Margine Operativo lordo (Ebitda) consolidato è pari a € 23.3 ml registrando una crescita del 25.9% rispetto 
al 2004 (€ 18.4 ml). In particolare il Business Technology ha chiuso l’esercizio 2005 con un Ebitda pari a € 
10.2 ml, mentre l’Ebitda del settore Tower pari a € 13.1 ml  migliora ulteriormente l’incidenza sui ricavi 
raggiungendo una marginalità del 51% (vs il 48% dell’esercizio 2004). 
 
Il Risultato Operativo (Ebit) consolidato ammonta a € 15.0 ml in crescita del 13.5% rispetto all’esercizio 2004 
(€ 13.2 ml). Il business Technology ha registrato un EBIT pari a € 5.0 mln, mentre l’Ebit del settore Tower è 
risultato pari a € 10.0ml. 
 
Il risultato netto di Gruppo è positivo per € 6.3 ml. 
 
La posizione finanziaria netta consolidata al 31 dicembre 2005 presenta un indebitamento pari a € 48 ml. 
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I risultati di DMT S.p.A.  
 
La capogruppo ha conseguito ricavi lordi pari a € 54.9 ml registrando una crescita dell’9.6% rispetto 
all’esercizio 2004 (€ 50.1 ml). Tale crescita è imputabile principalmente alla domanda interna di 
apparecchiature del sistema digitale terrestre (DTT) e alla penetrazione nei mercati internazionali. 

 
Il Margine Operativo lordo (Ebitda) è risultato pari a € 10.5 ml in crescita di circa € 6.5 ml rispetto all’esercizio 
2004 (€ 3.9 ml, inclusi i costi di quotazione). 
 
Il Risultato Operativo (Ebit) è pari a € 4.9 ml in crescita di circa € 4.3 ml rispetto all’esercizio 2004 (€ 0.5 ml, 
inclusi i costi di quotazione) . 
 
Il risultato netto d’esercizio è positivo per € 1.9 ml. 
 
La posizione finanziaria netta al 31 dicembre 2005 presenta disponibilità per €  5.6 ml. 
 
 
Piano Industriale Torri 2006-2010 
 
La realizzazione di importanti acquisizioni di siti di trasmissione nell’esercizio 2005 (acquisite circa 500 torri) 
ha portato a 807 il numero di torri gestite da DMT alla data odierna. 
 
Alla luce delle potenzialità che caratterizzano il mercato delle torri indipendenti in Italia il management di 
DMT ha ritenuto necessario rivedere il target delle 1000 torri in gestione da raggiungere entro l’esercizio 
2008 (come comunicato al mercato in data 27 Settembre 2004). 
 
Il piano industriale del business torri è stato rivisto ed aggiornato, rielaborando nuovi obiettivi sia come 
potenziali acquisizioni da realizzare sia come crescita organica del business core. 
 
Di seguito si riportano le principali linee guida del piano industriale: 
 
 
2006-2009: Fase di espansione  
 
Key Drivers -  Divisione Torri 2006-2009 

Numero cumulato torri 1.600 

Crescita organica ricavi core CAGR 6% 

Ebitda da acquisire Circa € 16 mln 

Ebitda margin sostenibile Trend vs 55% 

Generazione Flusso di cassa (come % Ebitda) 50%-60% 

Multiplo massimo di acquisizione (sull’Ebitda) 8x 

Indebitamento sostenibile (D/E ratio) Circa 80% 

 
 
Il track record di acquisizioni completate nell’esercizio 2005 (circa 500 postazioni acquisite) e la profonda 
conoscenza del mercato delle torri indipendenti in Italia ha portato il management di DMT a stimare il nuovo 
target di torri acquisibili fino al 2009 in circa 200 postazioni in media all’anno. 
 
L’Ebitda acquisito nel 2005 è risultato pari a oltre 9 milioni di Euro. L’Ebitda sottostante alle nuove torri da 
acquisire nei prossimi anni è pari in media a circa 4 milioni di Euro all’anno. Le economie industriali derivanti 
dalla gestione dei nuovi portafogli permetterà il miglioramento dell’ Ebitda margin (pari al 51% nel 2005) con 
una tendenza al 55% nel medio periodo (in linea con la media dell’Industry dei peers di altri mercati 
internazionali). 
 
Il multiplo di acquisizione dei nuovi portafogli di torri è confermato ad un massimo di 8 volte l’Ebitda da 
acquisire (la media storica 2005 si attesta a circa 6.3 volte l’Ebitda e le trattative ad oggi in corso non 
mostrano significativi scostamenti a riguardo). 
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La crescita organica dei ricavi di affitto e servizi (ricavi core) nel 2005 è stata pari al 7.5%.  
Nel nuovo piano si stima una crescita media annua ponderata 2006-2009 di circa il 6% sui ricavi core (vs 3% 
del precedente piano).  
Tale assunzione si è basata, oltre al risultato storico ottenuto, sulle notevoli potenzialità legate 
principalmente all’implementazione di nuove tecnologie wireless in Italia. Si ricorda in particolare lo sviluppo 
delle reti UMTS per la telefonia mobile. Le altre tecnologie in fase di roll-out come il  Wi-Fi e Wi-Max, nonché 
lo sviluppo del digitale per la telefonia mobile (DVB-H) hanno nelle assumptions del nuovo piano un impatto 
limitato. Gli altri drivers di crescita dei ricavi si sono basati sull’andamento storico dei servizi di manutenzione 
offerti agli operatori, nonché sulle percentuali di rinegoziazione dei contratti in scadenza. 
 
Il flusso di cassa netto generato nel 2005 (inteso come “Discretionary Free cash Flow” ossia il Flusso di 
cassa della gestione rettificato delle capex di manutenzione, degli interessi e delle tasse) è risultato pari al 
57% dell’Ebitda storico 2005. Le attese per i futuri flussi di cassa sono in linea con il risultato storico 
ottenuto. 
 
Il rapporto dell’ indebitamento sul patrimonio netto consolidato (“D/E”) del Gruppo DMT alla fine del 2005 è 
stato pari al 43%. Data l’elevata produzione di flussi di cassa del business e i trends del settore tower si 
ritiene che il D/E ratio obiettivo possa attestarsi a circa l’80%. 
 
 
2010: Situazione a regime  
 
Key Drivers – Divisione Torri 2010 

Numero cumulato torri > 1.600 

Ricavi attesi > € 70 mln 

Ebitda atteso > € 40 mln 

Ebitda margin sostenibile Trend vs 55% 

Generazione Flusso di cassa (come % Ebitda)  Trend vs 60% 

Debito Netto atteso Circa € 100-110 mln 

Ebitda/Net Debt sostenibile 5x-6x 

 
 
Sulla base delle assunzioni precedentemente citate il management di DMT ritiene di poter raggiungere entro 
l’esercizio 2010 ricavi superiori ai 70 milioni di Euro con un’ Ebitda maggiore di 40 milioni di Euro. Il livello di 
indebitamento massimo atteso alla fine della fase di crescita per acquisizioni si dovrebbe attestare in un 
range compreso tra 100 e 110 milioni di Euro. 
 
In sede di rielaborazione del business Tower, il management ha rivisto anche le stime per l’esercizio 2006 
della divisione Sistemi. In particolare: 
 
Key Drivers – Divisione Sistemi  2006E 

Ricavi attesi > € 60 mln 

Ebitda margin atteso 18%-20% 

Flusso di cassa netto >= 0 
* Flusso di cassa netto: Flusso di cassa della gestione rettificato del capitale circolante netto, delle capex, degli interessi e delle tasse 

 
 
Gli obiettivi attesi per la divisione Sistemi si basano principalmente sul continuo sviluppo delle reti televisive 
digitali in Italia ed all’estero, comprendendo parzialmente le prime vendite in Italia di apparecchiature digitali 
per il telefono mobile (DVB-H). 
L’implementazione di una rigorosa attenzione delle dinamiche di gestione del circolante dovrebbero portare i 
primi benefici sin dall’esercizio 2006 riportando la divisione ad essere accrescitiva in termini di cassa 
generata. 
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Il Consiglio ha inoltre analizzato ed approvato: 
 

- la relazione annuale in materia di Corporate Governance; 
- la Relazione degli Amministratori ai sensi dell’art.3 del DM 437/1998; 
- gli adeguamenti organizzativi in relazione alla nuova normativa di “Market Abuse” 

 
La citata documentazione sarà disponibile nei modi e nei termini previsti dall’attuale normativa in materia. 
 
 
Il Consiglio proporrà all’Assemblea, la ratifica della nomina di Franco Carlo Papa Amministratore, con 
requisiti di indipendenza e richiederà di deliberare in merito all’autorizzazione ad acquistare e vendere azioni 
proprie nei modi e nei termini presentati nella Relazione degli Amministratori. 
 
A seguito della presentazione del nuovo piano industriale il management di DMT organizzerà un “road-show” 
(dal 2 Aprile al 7 Aprile 2006) presso investitori istituzionali statunitensi insieme alla banca d’affari Morgan 
Stanley che ha iniziato recentemente la copertura del titolo. 
 
 
Alessandro Falciai, Amministratore Delegato di DMT, ha così commentato: “L’approccio cautelativo tenuto 
in sede di IPO relativamente all’implementazione del processo di acquisizione di torri in Italia si è rilevato 
vincente. Da un lato ci ha permesso di raggiungere in breve tempo un volume critico sia in termini di torri 
gestite che di Ebitda generato, dall’altro di poter valutare appieno le potenzialità di tale mercato rivedendo 
così i nostri iniziali obiettivi industriali. Inoltre le nuove tecnologie wireless che si stanno implementando in 
Italia porteranno a nostro avviso un’ulteriore richiesta di infrastruttura che DMT oggi può offrire su scala 
nazionale. 
Sul fronte del business dei Sistemi mi fa piacere sottolineare che gli investimenti in ricerca e sviluppo 
sostenuti negli anni passati stanno portando DMT ad essere partner di rilievo non solo per gli operatori 
televisivi ma di essere fornitore di equipment anche nella recente convergenza tecnologica tra TV e telefonia 
mobile (DVB-H)”. 
 
 
NOTA PER IL REDATTORE 
 
DMT, Digital Multimedia Technologies, (DMT.MI), società fondata nel 1999 dall’attuale presidente  Alessandro Falciai, è leader italiano 
e europeo nel mercato degli apparati dei sistemi e dei servizi per la distribuzione del segnale televisivo terrestre sia analogico che 
digitale. 
Nel campo del Digitale Terrestre DMT ha contribuito alla realizzazione delle reti di trasmissione del segnale televisivo di Rai, Mediaset e 
La 7/Mtv che permettono alle tre emittenti nazionali di coprire oltre il 70% della popolazione. 
DMT dal 2001 opera anche quale Tower Operator; DMT è oggi il principale tower operator indipendente grazie alle oltre 800 postazioni 
gestite. La compagine azionaria è detenuta per il 46% dal management, il restante 54% è flottante. Il Gruppo DMT vede impegnate 
circa 200 persone, il 25% delle quali nell’ambito della Ricerca & Sviluppo. 
DMT S.p.A. è quotata al segmento STAR dal 22 giugno 2004. www.dmtonline.it  
 
 
Per maggiori informazioni si prega di contattare: 
 
DMT S.p.A. 
Carlo Ramella  
Investor Relations Manager  
Tel: 039 24321 
e-mail: c.ramella@dmtonline.com  
 
IR TOP - Specialisti in IR 
Lorena Grippa 
Tel: 02 45473884/3 
e-mail: info@irtop.com  
 
Community – Consulenza nella Comunicazione 
Giorgio Maugini 
Tel. 02 89404231 giorgio.maugini@communitygroup.it 
Marco Rubino 
Tel. 02 89404231 Cell. 335 6509552  marco.rubino@communitygroup.it 
 


